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Quel est ton parcours ?

Gabrielle Cherrijer

0

Gabrielle : « Tout d'abord, jai fait un CAP Vente en 2 ans, que jai commencé dans une
autre école et que jai fini a ''FACOM a la Ferriére. Aprés ce CAP, jai souhaité continuer mes
études, je me suis donc lancée dans un Bac.

Jai

choisi I'lFACOM puisque l'entreprise que javais choisie,

principalement avec I'lFACOM. »

Peux-tu nous parler de la formation Bac Pro ?

Intermarché, travaillait

Gabirielle : « En Bac Pro, nous avons du marketing, tous les modules professionnels, donc
tout ce qui touche a la vente : la commmunication, l'approche du client, etc. »

Quels projets ont été marquants pour toi ?

Gabrielle

l.ﬁ

: « En CAP, nous avons fait un voyage en Belgique, a Bruxelles.

En Bac, je pense a 'action de vente Divam : Landry Manseau nous a mis en contact avec
I'entreprise Divam qui vend des chaussettes, des peignoirs, des serviettes de bain etc. Le
but était d'en vendre au maximum. »

Comment se passe la vie a I'internat ?

Gabrielle ne le mentionne pas, mais elle a
battu tous les records de vente, depuis la
création de la Société DIVAM en 30 ans
d'existence et elle devient la meilleure
vendeuse avec un chiffre d’affaires de 7 885 € !
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Gabirielle : « Concernant la vie a l'internat, on fait des veillées. On a par exemple fait la
veillé avec le magicien qui est venu. C'était bien, on ne s'attendait pas a ca !

Nous avons également des veillées « film ».

Enfin la derniere veillée que I'on a faite tous ensemble, toutes
les classes réunies, c'était d'aller voir le spectacle d'Eric

Antoine, au self, sur internet. »
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Quelles missions réalises-tu en entreprise ? ﬁ

Gabrielle : « Je travaille en grande distribution donc je suis principalement
en caisse et en mise en rayon. On essaie d'accorder ce que l'on voit en ——
cours et ce que l'on fait en entreprise. »

Comment se passe la vie a 'IFACOM ? ﬁ

Gabrielle: « Cela se passe bien, 'enseignement est bien fait et on est bien suivi. »

A qui conseillerai tu la formation ? ﬁ

Gabrielle : « Je pense que pour faire un Bac Pro, ou travailler dans le commerce, il faut étre
ouvert d’esprit et aimer le contact avec les clients. Ne pas étre trop timide, ou réussir a passer
au dessus. »

Un mot pour décrire 'IFACOM ? ﬁ

Gabrielle : « Familial | Parce que mine de rien on arrive a se faire des copains, avec qui on est
assez proche puisqu'on est interne, donc forcément on passe plus de temps ensemble, on
apprend plus a se connaitre. »
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